O oceano azul do mercado

de saude pay per use

O futuro da saude no Brasil




O atual mercado de

saude suplementar
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Exclusivo: Hospital Alemao
Oswaldo Cruz vai fechar
unidade Vergueiro;
Paulista sera ampliada
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Com custos no limite, setor
de saude passa por
mudancas

Hospitais e operadoras estiao combinando

ativos; convénio médico oferta cada vez menos
Servicos
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Mais de 485 mil clientes Unimed-Rio
afetados pela mudanca na operacao de
planos de saude

Crise na leva a transferéncia de beneficiarios para a
Unimed Ferj
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Aumento dos custos operacionais

Envelhecimento da populacao brasileira: mais
demanda por cuidados de longo prazo

Dificuldade de acesso para pacientes e
sobrecarga no sistema

Pressao para melhorar a eficiéncia e reduzir
despesas

Desafios no setor
de saude no Brasil




PORQUE A SAUDE SUPLEMENTAR NAO E MAIS VIAVEL?

Como o envelhecimento vai impactar os servicos de saude no Brasil?
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“APRENDI QUE AS OPORTUNIDADES NUNCA SAO PERDIDAS:
ALGUEM VAI APROVEITAR AS QUE VOCE PERDEU."

WILLIAM SHAKESPEARE



Oceano Azul:
Explorando Mercados
Inexplorados
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Setor de saude tradicional: saturacao e

desafios no Brasil

O modelo Pay Per Use como uma solucao
‘/ disruptiva que cria um novo mercado
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+150 MILHOES

DE PESSOAS NAO TEM PLANOS DE SAUDE




AS OPORTUNIDADES NO SETOR SAUDE
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Atendimegto. personalizado para Maior acessibilidade para pacientes
a populacao idosa

Reducao de custos operacionais Independéncia financeira

Aproveitamento de recursos ociosos Captacao de novos mercados




Total de gastos com saude no Brasil no ano de 2023 em RS Bi

11.4%

319, 31% RS 320 Bl PAY PER USE

12.9%
24,8% R$242BISAUDE SUPLEMENTAR

19’90/,3 RS 194 Bl SUS GOV. FEDERAL

12,90/0 RS 125 BI SUS GOV. MUNICIPAL

19.9%
11'40/0 RS 114 BI SUS GOV. ESTADUAL

24.8%

Referéncias: ANS, OCDE, ANAPH 2023
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O TAMANHO DO
MERCADO DE

SAUDE PAY PER
USE




O IMPACTO DO
PAY PER USE
PARA OS
PRESTADORES
DE SAUDE




Mais de 100 mil prestadores de saude
no Brasil dependem do
credenciamento com as Operadoras
de Planos de Saude (OPS) para gerar
receita. Essa dependéncia limita o
potencial de crescimento das
instituicoes, que ficam presas a

contratos rigidos e margens de lucro
reduzidas. No entanto, o modelo Pay
Per Use surge como uma grande
oportunidade para esses prestadores
aumentarem sua receita de forma
independente.




e Atendimento acessivel e personalizado para
idosos e pessoas com necessidades cronicas.
e Pagamento flexivel, apenas pelos servicos

realmente utilizados.

AS VANTAGENS + Maior transparéncia nos custos de
DO PAY PER USE [
PARA O CLIENTE depender de autorizagées das OPS.

e Frequéncia maior de atendimentos, ajustados

!
e
- w M

a demanda real do paciente.
e Melhor qualidade e eficiéncia no atendimento,
ja que os prestadores otimizam os recursos

disponiveis.



O QUE SAO
PRODUTOS
DE SAUDE

PARA O
MERCADO
PAY PER USE

JORNADA DE CUIDADO
COM PROTOCOLOS

SERVICOS LOW COST

FINANCIAMENTO
ACOPLADO



PRODUTOS DE SAUDE

PRODUTOS CIRURGICOS

PRODUTOS CLINICOS

PRODUTOS DE DIAGNOSTICOS

PARA O PAY PER USE

PRODUTOS PARA CRIANCAS

PRODUTOS PARA IDOSOS

PRODUTOS PARA MULHERES




AS OPORTUNIDADES PARA
PRODUTOS DE SAUDE
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200 dias é o tempo
meédio de espera por
consultas nas grande

cidades

|

1 milhao de pessoas
aguardando cirurgias
no SUS

27 milhoes de pessoas
aguardam até 1 ano
para realizar exames

de imagem no SUS e o

tempo médio para
realizar exames
laboratoriais chega a
150 dias




HOSPITAL X OCIOSIDADE

Produtos cirurgicos de baixa complexidade

CLINICAS DE IMAGEM X
AMBULATORIOS

Produtos de diagndstico e tratamentos
clinicos




OS RESULTADOS
DE QUEM
ENTROU NO
MERCADO
PAY PER USE



. . . . . raturamento - Lirurgias ae salxa Lomplexiaade (Hospital no K
Receita do Servico de Oftalmologia com Venda de Produtos Pay Per Use na Cidade de Sao Paulo 9 P l P )
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69% DE AUMENTO DE RECEITA 23% DE AUMENTO DE RECEITA

Aumento de Faturamento de 91% - Produtos de Diagndstico (Centro de Imagem em Curitiba)

Aumento de Faturamento de 39% - Produtos de Hipertenséo e Diabetes (Clinica em Vitoria)
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91% DE AUMENTO DE RECEITA 39% DE AUMENTO DE RECEITA
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AS BARREIRAS
DE ENTRADA NO
MERCADO PAY
PER USE




Reducao de margem
em compara¢ao com
modelos tradicionais.

Dificuldade em ajustar os
honorarios médicos para
0 novo modelo

Conhecimento
profundo do perfil e
necessidades do
cliente.

Criacao de protocolos
padronizados
para otimizar servigos
e custos

Gerenciamento eficiente
do fluxo de pacientes e
demanda variavel.

Adocado de tecnologia
para monitorar e
controlar o uso de

Servicos




O FUTURO DO MERCADO DE
SAUDE PAY PER USE

PRESTADORES DE SAUDE

@

PACIENTES FINANCIAMENTO
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CASH+

NOSSOS CONTATOS

Telefone : (21) 9997-4917

Website : www.cashpositivo.com.br
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Email : cash@cashpositivo.com.br

Endereco : Rua Ator Paulo Gustavo 160 - 609 a 611
Icarai- Niterdi/R|



